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EDITORIAL

Michael Bollschweiler
Chefredakteur

Beim Propheten

lle 11 Minuten verliebt sich ein Newcomer in die

Fahrradbranche. Jedenfalls fiihlt es sich so an, wenn

man den anschwellenden E-Mail-Eingang in den
Tagen vor der Eurobike betrachtet. Die Einladungen, den
Stand XY zu besuchen, dhneln bisweilen ultimativen Auffor-
derungen, etwas Einmaliges zu sehen.

Bei kleinen Start-ups wird diese Aufforderung bisweilen
unterstrichen durch den Hinweis, der Griinder héchstselbst
sei am Stand und freue sich, die einmaligen Eigenschaften
seiner segensreichen Erfindung personlich zu erlautern.
Man fuhlt sich, als werde man zum Propheten vorgelassen.
Ein probates Mittel, die Bedeutung einer Neuheit noch weiter
zu erhohen, ist das Verhangen einer Sperrfrist fir die Verof-
fentlichung.

Ein Rundgang durch die neu vorgestellten Motorsysteme
ist unterhaltsam. Man tibertrumpft sich gegenseitig in der
Power-to-Weight-Ratio, also, wie viel Drehmoment man aus
wie wenig Bauraum und Gewicht herausholt. Und kaum
jemand ldsst das Versprechen aus, mit seinem System erlebe
man ein wahnsinnig naturliches Fahrgefuhl, als hatte das vor
2024 noch niemand fiir sich reklamiert. Und seit das E-Moun-
tainbike das groRte Sttick der Elektrotorte ist, geht es bei den
Drehmomentangaben zu wie auf einer Auktion.

Niemand von den Newcomern méchte in diesem Moment
daran erinnert werden, welche teils prominenten Namen
schon auf den Grabsteinen auf dem Friedhof der Elektro-
antriebe stehen. Lieber betont der Anbieter, er betreibe ein
Hochstmal an Integration und biete seinen OEM-Kunden ein
Wiinsch-dir-was der individuellen Zusammenstellung.

Zunichst einmal ist dies eine Realitat auf der Messe. In
Neudeutsch wiirde man unterscheiden zwischen Showcase,
Use Case und Business Case. Ruft also ein Ladeninhaber
seinem Werkstattleiter zu, er habe soeben dem RadMarkt

Néheres zum neuen Antriebssystem XY entnommen, so wiirde
dieser wahrscheinlich nur kurz von seiner Bosch-Wartung auf-
sehen und sich dann mit einem »Schaun ‘mer mal« wieder
seiner Arbeit zuwenden.

Natrlich werden sich immer wieder neue Produkte und
Spieler im Markt etablieren. Die Aussichten unterscheiden
sich von Segment zu Segment: Cargobikes sind ein neues
Feld, auf dem viele kleinere Teilnehmer unterwegs sind und
kaum ein Platzhirsch; sie sind zudem - dank der groRen Viel-
falt moglicher Bauweisen - das ideale Betdtigungsfeld fur
kreative Geister mit konkretem Praxisbezug.

Im Feld Motorsysteme gibt es dahingegen einen Platzhirsch
in der GroRe eines 16-Enders und keinen Mangel an selbst-
bewusst dreinblickenden Rehbocken, die sich um den Rest
balgen. Wer da nicht von mindestens einem namhaften
Pedelec-Hersteller eingesetzt und promotet wird, der hat es
schwer. Zumal es neben bekannten Schwergewichten auch
Newcomer mit ersten Erfolgen gibt.

Da hilft es nicht unbedingt, in irgendeinem Segment weit
aulerhalb der Fahrradbranche Marktfiihrer zu sein - wobei
man vielleicht geneigt ist, flir den Drohnen-Marktfthrer eine
Ausnahme zu machen, dem auch Wettbewerber bescheini-
gen, schon ein paar Dinge richtig gemacht zu haben.

Den Eurobike-Machern kann das bunte Treiben recht sein.
Sie kénnen all diese Unternehmen, Etablierte und Neuein-
steiger, als Standmieter einsammeln und fuihren nebenbei
den Beweis, dass die Eurobike immer noch das ist, was eine
Leitmesse ausmacht: die globale Plattform schlechthin, wo
alle zeigen, wie viele Enden ihr Geweih hat und wie spitz
diese sind.

Die Eurobike ist der Place-to-be. Hier auszustellen, das ist
bekanntlich teuer, aber - hier nicht auszustellen, das muss
man sich leisten kénnen.

s it
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NEWS

Smith: Direkt zum Handel

Michael Nach mehrjshriger Pause war Smith Optics 2024 wieder mit einem Stand
Horstmann > auf der Eurobike vertreten. Der Anbieter stellte ein eigenes Vertriebsteam
fuir Deutschland vor.

Seit Anfang Januar sind Michael Horstmann und Florian Krach die Ansprech-
partner fiir den Handel in Deutschland. Horstmann verfiigt Giber internationale
Erfahrung in der Sportindustrie und war zuletzt als Sales Account Manager bei
Grofa. Er tibernimmt die Postleitzahlengebiete 26 bis 37 und 40 bis 79.

Mit seiner Erfahrung als Key Account bei der Accell Group und als ehemaliger
Area Sales Manager bei Thule, betreut Florian Krach die Postleitzahlengebiete
80 bis 98.

Zudem wurde Sarah Dohrmann zur Sales Managerin fiir die DACH-Region
berufen. Zuvor war sie elf Jahre Key Account bei Grofa.

Giacomo Malipiero ist Senior Sales Manager EMEA (US-amerikanische
Abkirzung fur den Wirtschaftsraum Europa, Naher Osten und Afrika) sowie
Emerging Markets (Schwellenldnder).

Sarah Das Unternehmen bekennt sich zu drei bisherigen erfolgreichen Vertriebs-
Dohrmann partnerschaften mit Agenturen in Deutschland, sie hatten die Grundlage fur die
Markenbekanntheit im Handel geschaffen. Jetzt sei es aber an der Zeit, den
Handel mit eigenen Leuten zu adressieren. Kiinftig will man starker in Brand

Florian
Krach

Awareness, Marketing und Vertrieb investieren.

Gegriindet wurde Smith 1965 in Sun Valley (Idaho) mit Erfindung der ersten

Skibrille mit versiegeltem Thermoglas und atmungsaktivem Beltftungsschaum.

Giacomo Heutzutage ist die Firma Teil der italienischen Safilo Group. Vermutlich wegen

Malipiero des nachlassenden Wintersportpotentials wird verstarkt der sportive Fahrrad-
markt fokussiert.

www.smithoptics.com

mb

Businessbike: Umzug in Metropolregion

Von Neustadt an der Aisch ist Businessbike ins Gewerbegebiet Nord von Herzogen-
> aurach umgezogen. Die angemieteten Flachen im Gebdudekomplex The Duke
wurden in den vergangenen Monaten nach Vorgaben des Leasinganbieters ausgebaut,
um moderne, grolRziigige und lichtdurchflutete Biiros zu schaffen. Hier steht mit 1.300
Quadratmetern fur das stetig wachsende Team fast dreimal so viel Flache zur Verftigung
wie bisher.

Die Raume werden mittels Betonkernaktivierung beheizt und gekihlt. Diese besonders
energieeffiziente Methode nutzt die thermische Speicherkapazitat der Decken und Wande.
Angelegt wurden auch Ruhezonen, ein Workspace-Café, eine Kantine und Silent Boxes.
AuRerdem kdnnen Fahrradstellpldtze sowie Ladegerate fir Elektroautos genutzt werden.

Als weltweit bekannter Industriestandort verflige Herzogenaurach tber eine ausge-
zeichnete Infrastruktur und befinde sich in unmittelbarer Nahe zu Nurnberg, Furth und
Erlangen, so der Anbieter. Die Metropolregion sei bekannt fiir ihre hohe Dichte an inno-
vativen Unternehmen und qualifizierten Fachkraften, was deren Gewinnung erleichtere.

www.businessbike.de b Moderne Rdaumlichkeiten fiur
m

Businessbike in Herzogenaurach.
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MESSE ResUmee Eurobike 2024

EUROBIKE

Allm&hliche
Aufhellung

Die Stimmung ist besser als die Lage - so erlebten
viele die dritte Auflage der Eurobike in Frankfurt.
Dort gab es Informationen und Inspirationen fur die
kommende Saison.

aut Eurobike-Organisator Fairnamic

kamen in diesen Jahr 35.080 Fach-

besucher (plus 0,9 Prozent zu 2023)
und 33.090 Konsumenten (plus 3,9 Prozent)
zur insgesamt 32. Ausgabe dieser Fahrrad-
messe.

In Frankfurt wurde optimistisch Richtung
Zukunft geschaut. »In Zeiten wirtschaft-
licher Anspannung ist Stabilitdt das neue
Wachstum. Damit legen wir ein Fundament
fiir die Zeit, wenn der Markt wieder anzie-
hen wird«, sagte Fairnamic-Geschaftsfuhrer
Stefan Reisinger.

»Auch wenn die Wirtschaftszahlen nicht
zufriedenstellend sind, erleben wir einen
Reset im Fahrradbereichc, ergdnzte Conebi-
Geschéaftsfithrer Manuel Marsilio, »der

8 RadMarkt 08/2024

[ .
PelerEUrobike:

Markt wird wieder wachsen und es wird
eine bliihende Fahrradzukunft geben.«

Die Stimmung bei tiber 1.800 ausstellen-
den Unternehmen aus mehr als 60 Landern
war durchaus positiv. Das Fachpublikum
war laut Fairnamic »zu 35 Prozent aulRer-
europdisch und damit internationaler denn
je«. 95 Prozent der Fachbesucher hitten ihre
Erwartungen in den Messebesuch als erfiillt
angesehen und seien zufrieden gewesen.

Auf der Eurobike gab es viel zu sehen

und zu fotografieren.

e brachte viel Stoff
hgespréche.

Dass die Stimmung besser war als die Lage,
war zu erwarten. Denn wer das Glas eher

halb leer sieht, der meidet auch die Messe
eher. Wer aber hinfihrt, der verbindet dies
mit positiven Erwartungen. Man will sich
gegenseitig bestdrken, dass es bald wieder
aufwarts gehen wird. Fur den Handel gilt
dies bereits ein Stlick weit, denn er steht
am Anfang der Verwertungskette und wird
seinen Lagerbestand zuerst wieder norma-





