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KEYLESS IS
MORE *

Komfortabel wie noch nie durch die neueste Keyless Technologie -
bei gewohnt hdchster Sicherheit. Mit dem BORDO 6500 SmartX
Fahrradschloss wird das Smartphone zum Schliissel. 0ffnen und
schlieen via Bluetooth.
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Bei Mausklick Rad

er vorhersehbare und ungertihrt schongeredete

Fehlstart in die Buchung von Impfterminen fur

Menschen tber 80 fiihrt uns vor Augen, wo die
Grenzen eines Tools namens »Buchungsplattform« liegen.
Es bricht genauso zusammen wie eine Hotline, wenn alle zur
selben Zeit dasselbe wollen. Das weiR jeder, der schon mal
versucht hat, im Internet Karten zu ergattern fur das
Schleswig-Holstein Musik Festival oder ACDC - dann fuhrt
der Daten-Highway bloR in die Hélle. Doch im Normalfall
sind die Vorteile unverkennbar.

Platzreservierung im ICE (wann wird man ihn wieder
unbeschwert nutzen kdnnen?) mit grafischer Darstellung der
Platze im Waggon, Theaterkarten mit genauer Platzierung
in Parkett oder Loge oder nur die Buchung eines Werkstatt-
oder Kaufberatungstermins: Man bekommt einen Uberblick,
was wann frei ist und welcher Slot am besten in die eigenen
Planungen passt.

Die Automatisierung von Buchungsprozessen hat den
groRen Charme der Zeitersparnis. Egal, ob der Handler selbst
Fahrrader vermieten will oder ein Leasingvertrag auf den
Weg gebracht werden soll, es hat viel fir sich, stupide aber
notwendige Datenerhebungsvorgange einem Programm zu
Uberlassen, das diese Daten auf Knopfdruck auch wieder
ausgibt und Zahlungsvorgange automatisiert. Plattformen,
wie Listnride und Bike-Angebot, sowie Portale von Leasing-
gebern und Versicherern kénnen groRe Zeitsparmaschinen
sein und das Geschift stimulieren.

Dahinter steckt die noch zart blihende Idee, nicht immer
alles kaufen zu missen, jedenfalls nicht gleich. Mit E-Bikes
und hochwertigen Fahrradern schnellten die Verkaufspreise
nach oben. Hindler wundern sich noch immer, wie oft sie ein
E-Bike-Parchen flr insgesamt 10.000 oder gar 14.000 Euro
abrechnen diirfen, ohne dass die Kaufer aufgeregt wirken
(wenn doch, dann wegen der Vorfreude auf die erste Fahrt).

Schlusselreize fir die Anbahnung solcher Geschéfte sind
sowohl vorheriges Ausprobieren als auch Leasing. Leasing
lieB in der Pandemie nicht nach, im Gegenteil. Auch der
offentliche Dienst ist nun im Boot; gemaR Tarifvertrag fur die
Angestellten in Bund und Kommunen. Fir die Beamtinnen
und Beamten des drittgr6Rten Bundeslandes, Baden-
Wiirttemberg, wurde ebenfalls die Teilnahme méglich. Und
die missen auch in der Krise nicht um ihren Job flirchten.

Die Chance, das Wunschrad ausgiebig auszuprobieren,
wird noch unterschétzt. Als vor gefiihlt zwei Jahrhunderten
noch Fahrradmessen und E-Bike-Events stattfanden, waren
Probefahrten der Hohepunkt, ja, der eigentliche Zweck des
Besuchs. Aber reicht die kurze Probefahrt, um sicher zu sein,
welcher der richtige Kauf wére?

Im Fachgeschéft wird der Kunde von einem Experten
beraten und kann ungestort Probe fahren, ohne dass schon
der ndchste Interessent am selben Modell zerrt. Vieles
wird ersonnen, um die Probefahrt aufzuwerten - von der
Indoorteststrecke tiber eigene Parcours mit Steigungen und
Kurven vor der Tir bis zur Fahrt um den Block, m&glichst im
verkehrsberuhigten Bereich und am Hang.

Doch das alles ersetzt nicht so richtig eine Erprobung tiber
zwei bis drei Tage in hduslicher Umgebung, beispielsweise,
dass man mit dem Testrad den Arbeitsweg mit realistischer
Beladung abfahrt, den Wochenendeinkauf mit Lastenrad
erledigt und auch mal einen Ganztagestrip ins Griine unter-
nimmt.

Wie soll man solches Begehren handhaben, auch mit Blick
auf die Abnutzung und Abwertung des Rades? Ablehnen?
14-tagiges Riickgaberecht nach Kauf einrdumen? Kostenlos
ausleihen und hoffen, dass es meistens zum Kauf kommt?
Oder eine Gebiihr erheben und beim Kauf anrechnen? Jeden-
falls schafft ein Regelwerk mit Tarifordnung Klarheit und eine
gute Buchungsplattform grofRe Arbeitserleichterung.
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Atlas im Kreuz

Mit der neuen Atlas-Linie
ist die Marke Focus von
Derby kein Frithstarter
bei Gravelbikes. Doch die
Kombination aus Chic,
Allround-Eigenschaften
und moderaten Preisen
wird ihren Platz finden.

48

Boérse gut, alles gut?

Von der Corona-Krise teils unbeeindruckt zeigt sich
die Borse. Die Aktienwerte von Unternehmen, die
Fahrradprodukte herstellen, entwickelten sich 2020
gut, aber die Streuung ist breit.
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Bei Anruf Auskunft

Mit dem Leasingangebot »Radelnde Mitarbeiter«
hat Purobike in einem spannenden Markt FuB
gefasst — und verspricht sofortige kompetente
Auskunft am Telefon, manchmal sogar, wenn der
Vertrag woanders abgeschlossen wurde.




Rad/\iarkt

DAS BRANCHENMAGAZIN

Editorial
Bei Mausklick Rad 3
News
Sports Nut tibernimmt Onza-Vertrieb 6
Pon verkauft Accell-Anteile 6
Uvex Ubernimmt Mehrheit an US-Firma 6
Fahrrad.de: Partner-Programm erfolgreich 8
Kuhnert und Exal als Marken bei Biichel 8
Rose Bikes: Starkes Umsatzwachstum 9
Strava-Report: 2020 war Fitnessjahr 10
Hybride Taipei Cycle Show im Plan 11
Van Raam kauft Fabrik in Polen 12
Herrmans: Investitionen in Produktion 13
. Personalien der Branche 14

Rennradspezialist sagt Servus

Rennrdder im stationaren Handel? Das ist nur was Markt

fur Spezialisten und selbst fir die ist es nicht E-Lastenrad: Unterschiede bei Férderung 16

einfach. Das zeigt auch der Fall Strobl - wenngleich Borse: Fahrradproduktanbieter 2020 20

der Abschied speziell begriindet ist. Nach 48 Jahren: Radsport Strobl schlieRt 26
Purobike: Leasing mit Radelnde Mitarbeiter 28
Jobrad-Webseminar: Leasing lauft 30
Businessbike: Leasingmodell vorgestellt 33
Plattform Listnride: Erst mieten, dann kaufen 36
Zehn Jahre Bike-Angebot 38
Produkte
Fahrradschl6sser und Diebstahlsicherungen 42
Derby: Gravelbikes von Focus 48
BetriebsfUhrung
Garantie, Gewdhrleistung und Produkthaftung 50
Nachhaltigkeit bei der Altersvorsorge 52
Gesetze und Regelungen: Giiltig seit 2021 55
Delegieren: Aufgaben erfolgreich tbertragen 58

Mieten zum Testen Wissen kompakt: Kurztipps fiir Unternehmen 61

Mieten und Kaufen mussen keine Gegensdtze sein,

sondern kénnen sich erginzen. Das Mieten eines Rubriken

speziellen Fahrrades ist eine Triebfeder, auf der Inserentenverzeichnis 63

Plattform Listnride zu buchen, aber auch, um es zu Impressum 65

testen, bevor man es kauft. Davon kénnen Hindler Branchenticker 66

profitieren.

Titelfoto: Jobrad

02/2021 RadMarkt 5



NEWS

Sports Nut Gbernimmt
Onza-Vertrieb

GroRhandler und Importeur Sports Nut hat
den Exklusivvertrieb der Reifenmarke Onza in
Benelux, Deutschland und Osterreich tibernommen.
Die Marke war Ende der 1980er und zu Beginn der
1990er Jahre jedem Mountainbiker ein Begriff und
nach langerer Durststrecke und zwei Eigentlimer-
wechseln quasi vom Markt verschwunden. 2006
baute Michel Manz die Marke wieder auf. »Heute
steht Onza Tires fur hervorragende Materialqualitat,
perfekte Verarbeitung, Schweizer Performance und
ist in tber 30 Landern rund um den Globus erhalt-
lich«, heift es aus der Tiibinger Sports-Nut-Zentrale.
Intercycle hat den Vertrieb fur die Schweiz und
Liechtenstein im Oktober 2020 tibernommen. Onza-
Inhaber und Geschéftsfuhrer Michel Manz ist seit
1. Juni 2020 bei Intercycle als Leiter Produktmanage-
ment Bike aktiv.

Sports Nut wird die neuesten Onza-Produkte laut
eigenen Angaben schon in Kiirze ab Lager Tiibingen
verfligbar haben. Das Vertriebssortiment ist bereits
im B-to-B-Webshop bestellbar.

jb
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Pon verkauft Accell-Anteile

Laut Meldungen in diversen niederldndischen Medien hat Pon

Holdings B. V. seinen Ende 2018 erworbenen Firmenanteil von
20 Prozent an Mitbewerber Accell Group N. V. bereits Ende 2020
gewinnbringend verkauft.

2017 hatte Pon Holdings versucht, Accell zu tibernehmen, aber
nach monatelangem Hin und Her kam der Deal nicht zustande. Ende
2018 erwarb das Unternehmen innerhalb von nur zehn Tagen still und
leise ein Accell-Aktienpaket von 20 Prozent, fast 1,7 Millionen Aktien.
Fiir Accell soll der plotzliche Verkauf ziemlich tiberraschend gekom-
men sein. Aber die Gelegenheit war vielleicht giinstig, da sich beide
Unternehmen vor und wéhrend Corona sehr gut entwickelt haben.

Pon hatte seinerzeit rund 19 Euro pro Aktie bezahlt. Jetzt betragt
deren Wert 26,15 Euro. In den Medien ist von einer Transaktion von
fast 44 Millionen Euro die Rede.

jb

Uvex Ubernimmt Mehrheit an US-Firma

Die Uvex Safety Group hat weitere Anteile an Performance Fabrics
> erworben und wird damit zum Mehrheitseigner des US-Unternehmens
mit rund 160 Mitarbeitern in Grand Rapids/Michigan.

Der Spezialist fiir persénliche Schutzausrtstung (PSA) fuihrt die Marke
Hexarmor. Stefan Briick, CEO der Uvex Safety Group, erklart, dass gemein-
same Projekte, wie die Einfiihrung der Produktgruppen Augenschutz und
Kopfschutz, die Erwartungen tbertroffen hatten. Diese Synergien will man
jetzt erweitern.

Der Hexarmor-Hersteller gilt in Nordamerika als bewahrter Partner beim
industriellen Arbeitsschutz. Die Kernkompetenz liegt bei der Schnitt-,
Durchstich- und StoRfestigkeit von Schutzhandschuhen. Nach einem erfolg-
reichen Launch von Schutzbrillen und Schutzhelmen steht nun die Einfuh-
rung von Gehdrschutzprodukten in den USA an. Weitere Produktgruppen

sind kurz- und mittelfristig in Planung.

Das Fuhrungsteam in
den USA bleibt an Bord.
www.hexarmor.com

jb

Firmensitz von
Hexarmor-Hersteller
Performance in

Michigan.
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FUnf eigene Stores und 200 Servicepartner bringen
Fahrrad.de in die Fldache.

Fahrrad.de: Service-Partner-Programm erfolgreich

Der E-Commerce-Anbieter Internetstores, Mutter von

Fahrrad.de, baut sein Service-Partner-Programm aus und
ergdnzt damit die eigenen Filialen, um sein stationdres Netz
dichter zu kntipfen. Die Zahl der Partner vor Ort ist mittlerweile
auf tiber 200 gestiegen.

War es fur viele Fahrradfachhandler urspriinglich ein No-Go,
mit der virtuellen Konkurrenz in irgendeiner Art und Weise
zusammenzuarbeiten, so hat sich diese Sichtweise inzwischen
verandert. Die Abgrenzung von Online- und stationdrem Fach-
handel verschwimmt: Wahrend virtuelle Fachhandler die Vor-
teile der stationdren Mitbewerber nutzen wollen, setzen immer
mehr stationdre Fachhandler auf einen eigenen Internetauftritt.

Kuhnert und Exal als Marken bei Buchel

Die Biichel Fahrzeugteilefabrik tibernimmt den Geschéfts-

betrieb der Kuhnert Drahtwaren GmbH und der Exal Europa
GmbH, die damit nicht mehr als eigenstandige Firmen der Biichel-
Gruppe gefuhrt werden.

Griinde dafur sind laut Unternehmensangabe, dass die Komplexi-
tat reduziert und die Zusammenarbeit mit den Kunden optimiert
werden soll. Die Marken Kuhnert und Exal bleiben erhalten, Kunden
haben jedoch fur Biichel-, Kuhnert- und Exal-Produkte nur noch
einen Ansprechpartner und kénnen anstelle von Einzelauftragen
einen Gesamtauftrag erteilen.

Zudem wird das Produktportfolio in Richtung E-Bike weiter-
entwickelt. Die Produktionen sollen an den bisherigen Standorten
als Zweigniederlassungen fortgeftihrt werden.

Kuhnert wurde 1948 in Rothenburg (Saale) gegriindet und gehort
seit 1990 nach der Reprivatisierung zur Blichel-Gruppe. Dort wer-
den Gepiacktrager, Schutzblechstreben und Fahrradkorbe gefertigt.
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Mittlerweile werden die Chancen erkannt, wenn Fahrrad.de-
Kunden die Geschéfte vor Ort aufsuchen.

Das Service-Partner-Programm gibt es seit April 2018. Es soll
die Starken von Online- und stationarem Handel kombinieren,
denn die Kunden wiirden sich freuen iiber eine Anlaufstelle,
wenn es um Fragen oder spezielle Serviceanliegen gehe. Laut
Fahrrad.de wurden bereits tiber 25.000 Bestellungen gemeinsam
mit angeschlossenen Partnern abgewickelt.

Die lokalen Service-Partner ibernehmen die Endmontage von
frisch verkauften Fahrradern, die Anpassung an Fahrer oder
Fahrerin sowie die technische Einflihrung bei komplexeren
Produkten wie E-Bikes.

jb

Der belgische Hersteller Exal wurde im Friihjahr 2015 samt Produk-
tion von Felgen und Laufrddern fur das Premiumsegment tber-
nommen.

Produktion bleibt am Standort:
Das Firmengebdude von Kuhnert

in Rothenburg (Saale).




